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Регулирование цен на товары, используемые в строительстве 
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с 1994 года работал бухгалтером, затем главным бухгалтером совместного предприятия, с 1997 года - главным редактором журнала для бухгалтеров и аудиторов, с 1998 года - экономистом в аудиторской компании. В 2000-2010 гг. - сотрудник редакции журнала «Главный Бухгалтер», автор нескольких книг, в том числе «Ценообразование. Практические общеотраслевые вопросы». С 2011 года - выпускающий редактор банка данных «Экономист».
24.07.2024
Уважаемые пользователи Правовой платформы «Бизнес-Инфо»!
Размещаем ответы на вопросы, присланные для интернет-семинара «Регулирование цен на товары, используемые в строительстве»  с участием Сергея Шкирмана, экономиста, редактора Правовой платформы «Бизнес-Инфо».
 
[bookmark: _GoBack]Вопрос 1: При формировании цен для торговли на маркетплейсах WB и Озон нужно ли учитывать ограничения по ценообразованию, установленные государством? Оба маркетплейса - российские юрлица, а покупателями могут быть физлица как из России, так и из Беларуси.
Ответ: Нужно учитывать ограничения.
Если товар через указанные маркетплейсы реализуется в том числе физлицам Беларуси, то нужно соблюдать все ограничения по ценам, установленные для внутреннего рынка. В первую очередь - требования:
• постановления Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен» (по потребительским товарам, перечисленным в приложении 1 к постановлению № 713);
• постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен» (по строительным материалам, перечисленным в приложении к постановлению Совмина от 06.07.2022 № 447);
• постановления Совмина от 29.12.2023 № 985 «О временном регулировании цен» (по товарам для субъектов агропромышленного производства, перечисленным в приложениях 1 и 2 к постановлению № 985).
 
Вопрос 2: Вправе ли организация, осуществляющая розничную и оптовую торговлю строительными материалами, продавать пиломатериалы юрлицам?
Ответ: Вправе, но с соблюдением некоторых требований законодательства.
Реализация пиломатериалов юрлицам (то есть оптовая торговля ими) не запрещена.
Вместе с этим при сумме сделки (как на экспорт, так и на внутреннем рынке) 1 000 евро и более ее следует заключать на биржевых торгах ОАО «Белорусская универсальная товарная биржа» (абз.3, 4 п.3 постановления Совмина от 16.06.2004 № 714 «О мерах по развитию биржевой торговли на товарных биржах», п.42 приложения 1 к постановлению № 714). Исключения:
• государственные закупки (абз.1 п.3 постановления № 714);
• случаи, перечисленные в чч.2, 4 п.3 постановления № 714.
При формировании цен на пиломатериалы следует соблюдать ограничения, установленные постановлением Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен» (так как пиломатериалы названы в п.256 приложения 1 к постановлению № 713), а в случае реализации пиломатериалов для использования при строительстве жилых домов в сельской местности - ограничения, установленные п.2 постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен».
 
Вопрос 3: Строительная организация закупает сантехническое оборудование, которое будет использовать при строительстве жилых многоквартирных домов. В договоре поставки прописано, что приобретаемый товар не используется при строительстве или производстве материалов для строительства, в связи с чем нормы постановления Совмина от 06.07.2022 № 447 «О регулировании цен» и постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен» не применяются.
Может ли строительная организация устанавливать сантехническое оборудование в жилых домах, которые она возводит?
Ответ: Устанавливать оборудование можно, но цена на него должна быть сформирована с учетом ограничений, установленных постановлением № 125.
Изделия керамические санитарно-технические включены в определенный постановлением № 447 перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства (код 23.42.10 ОКРБ 007-2012 «Классификатор продукции по видам экономической деятельности», утв. постановлением Госстандарта от 28.12.2012 № 83).
Поэтому при реализации сантехнического оборудования для использования при строительстве объектов следует соблюдать ограничения, установленные постановлением № 125. В частности, отпускная цена должна быть сформирована производителем с рентабельностью не выше 20 % (абз.2 подп.1.1 п.1 постановления № 125) и оптовая надбавка (в случае приобретения сантехнического оборудования не у производителя) не должна превышать 10 % (подп.1.4 п.1 постановления № 125).
 
Вопрос 4: Предприятие изготавливает продукцию по разовым заказам (продукция входит в перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенный постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447).
Нужно ли помещать цены на эту продукцию в прейскурант?
Ответ: Не нужно.
Действующее с 31 января 2024 г. постановление Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 и утвержденная им Инструкция о порядке установления и применения регулируемых цен на товары практически тождественны применявшемуся в 2023 году постановлению Минстройархитектуры от 30.12.2022 № 116 и утвержденной им Инструкции: предусмотрены те же способы регулирования цен при оптовой торговле товарами, производимыми (ввозимыми) и реализуемыми на внутренний рынок юрлицами и ИП, предназначенными для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства.
По вопросу помещения в прейскурант цен на продукцию, изготовленную по разовым заказам, дан ответ в письме Минстройархитектуры от 06.03.2023 № 04-3-02/3303 «О разъяснении норм постановления Минстройархитектуры от 30.12.2022 № 116».
В информационно-справочную систему мониторинга цен на материалы для строительства ГИС «Госстройпортал» не предоставляется информация о ценах, сформированных для реализации товара по разовым (индивидуальным) заказам, согласованных в протоколах согласования цены или в договорах поставки (изготовления) товара (абз.2 ч.2 п.8 письма № 04-3-02/3303).
Для отнесения заказа к разовому (индивидуальному) должны соблюдаться требования, приведенные в п.4 письма № 04-3-02/3303. При этом отпускные цены на товары, изготавливаемые по разовым (индивидуальным) заказам, формируются с учетом норм постановления № 116 и Инструкции № 116, но прейскурант на такую продукцию не составляется (ч.5 п.4 письма № 04-3-02/3303).
Норма о том, что при реализации товаров по разовым (индивидуальным) заказам отпускные цены согласовываются с покупателями в протоколах согласования цены или в договорах поставки (изготовления) товара (п.11 Инструкции № 116), сохранилась в п.11 Инструкции № 125.
В связи с этим логично полагать, что аргументацией и разъяснениями, приведенными в п.8 письма № 04-3-02/3303, можно руководствоваться применительно к нормам Инструкции № 125.
Окончательный ответ на этот вопрос можно получить, направив обращение в Минстройархитектуры.
 
Вопрос 5: Предприятие изготавливает продукцию по разовым заказам (продукция входит в перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенный постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447).
Как рассчитать транспортные расходы, если продукцию предприятие возит своим транспортом?
Ответ: В случае формирования отпускных цен с учетом стоимости доставки товара до покупателя в прейскурант цен включаются отпускные цены без стоимости доставки (ч.6 п.8 Инструкции о порядке установления и применения регулируемых цен на товары, утв. постановлением Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125).
Отпускные цены на товары формируются с учетом или без учета их доставки до потребителя (ч.1 п.5 Инструкции № 125, п.7 Инструкции о порядке установления и применения регулируемых цен (тарифов), утв. постановлением МАРТ от 06.08.2021 № 55).
Суммы расходов по доставке должны быть подтверждены документально и обоснованы расчетами. Методику расчета расходов по доставке следует включить в локальный правовой акт по вопросам ценообразования, который утверждается руководителем (иным уполномоченным лицом) юрлица (ч.3 п.4, ч.1 п.21 Инструкции № 55).
К расходам по доставке могут относиться расходы, непосредственно связанные с доставкой товаров:
• заработная плата (с отчислениями на социальные нужды) работников, осуществляющих (обеспечивающих) доставку товаров;
• расходы на приобретение горюче-смазочных материалов;
• расходы на электрическую энергию, используемую для зарядки электромобилей;
• амортизационные отчисления стоимости транспортных средств;
• расходы на техническое обслуживание транспортных средств;
• расходы на обязательное страхование транспортных средств;
• транспортный налог;
• расходы на аренду (лизинг) транспортных средств;
• расходы на оплату за проезд по платным дорогам;
• расходы на оплату услуг сторонних организаций, ИП по доставке товаров (ч.2 п.21 Инструкции № 55).
При включении производителями в отпускную цену товара стоимости доставки товара до покупателя собственным транспортом применяется предельный максимальный норматив рентабельности в размере 20 % к плановой себестоимости доставки (п.4 Инструкции № 125).
 
Вопрос 6: Организация занимается оптовой торговлей строительными материалами (герметиками).
Ограничена ли оптовая надбавка на данный товар? В перечне товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенном постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447, такой товар не назван.
Ответ: Ограничена.
Герметики (мастики, уплотнители) входят в перечень № 447 в составе кода 23.99.13 (относятся к коду 23.99.13.100 ОКРБ 007-2012 «Классификатор продукции по видам экономической деятельности», утв. постановлением Госстандарта от 28.12.2012 № 83).
Поэтому цены на этот товар при его реализации для использования в строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства устанавливаются с учетом ограничений, предусмотренных постановлением Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен». В частности, субъекты оптовой торговли должны применять оптовую надбавку к отпускным ценам, сформированным производителями или импортерами, в размере не выше 10 % на всех участвующих в оптовой торговле посредников (подп.1.4 п.1 постановления № 125).
 
Вопрос 7: Организация купила плитку тротуарную (включена в перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенный постановлением Минстройархитектуры от 06.07.2022 № 447) по копии чека (как физлицо).
Имеет ли право организация эту плитку перепродать юрлицу (заказчику)?
Ответ: Прежде всего следует верно оформить документы, так как организация вправе перепродать товар, если он ей принадлежит.
Для постановки на учет (принятия организацией на свой баланс) приобретенной тротуарной плитки копии чека недостаточно. Физическое лицо (если это работник организации), купившее плитку, при передаче этих ТМЦ организации должно составить авансовый отчет, по которому данному работнику организация должна возместить потраченные им денежные средства.
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Допускается использование личных денежных средств работников в белорусских рублях для приобретения товаров (работ, услуг), а также по иным обязательствам в интересах юрлица в пределах 100 БВ (пп.68, 90, 92 Инструкции о порядках ведения кассовых операций и расчетов наличными денежными средствами, утв. постановлением Правления Нацбанка от 20.12.2023 № 472).


 
Затем следует выяснить, с какой рентабельностью сформирована отпускная цена на тротуарную плитку производителем и с какой надбавкой сформирована розничная цена, по которой физлицо приобрело эту тротуарную плитку. Если рентабельность выше 15 % (абз.4 подп.1.1 п.1 постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен»), а надбавка выше 10 % (подп.1.4 п.1 постановления № 125), то организация не вправе перепродать товар даже по цене его приобретения.
 
Вопрос 8: Организация получила щебень, раздробив части старого здания. Физическое лицо хочет купить этот щебень.
Как сформировать цену на щебень?
Ответ: По соглашению сторон.
Реализация товара физлицу (не ИП) - это розничная торговля.
Постановление Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен» регулирует порядок формирования цен на строительные материалы, реализуемые в оптовой торговле (п.1, абз.3 ч.1 п.7 постановления № 125).
Розничные цены на потребительские товары регулирует постановление Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен». Но в приложении 1 к нему щебень в составе строительных материалов (пп.254-266) не упоминается.
Таким образом, цена на щебень, реализуемый физлицу, свободная и может быть установлена по соглашению сторон.
 
Вопрос 9: Организация производит продукцию, не включенную в перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенный постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447, соответственно, применяет к этой продукции свободное ценообразование. С течением времени возникает необходимость повышения цен.
Есть ли ограничения на повышение цен, например, в III квартале, если цены повышались в I квартале? Установлены ли ограничения на повышение цен в течение года?
Ответ: Если выпускаемая продукция не включена в перечень регулируемых потребительских товаров, то ограничений на повышение цен нет.
Если изготавливаемая продукция не включена в перечень № 447, то на нее не распространяется ограничение на повышение отпускных цен в текущем году - не более 30 % в годовом выражении по сравнению с отпускными ценами, установленными на 31 декабря предыдущего года (ч.1 п.5 постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен»).
Вместе с тем, если выпускаемая продукция упоминается в пп.254-266 приложения 1 к постановлению Совмина от 19.10.2022 № 713, то повышение отпускных цен на нее нужно согласовывать в порядке, приведенном в пп.2 и 4 постановления № 713, за исключением случаев, приведенных в п.3 постановления № 713.
Если же выпускаемая продукция не упоминается и в пп.254-266 приложения 1 к постановлению № 713, то цены на нее устанавливаются свободно (с учетом конъюнктуры рынка) и ограничений на их повышение нет.
 
Вопрос 10: Организация занимается окрашиванием и сборкой ворот и калиток металлических, изготовленных из материала заказчика, которые продает юридическим и физическим лицам.
Применяются ли к такому виду деятельности ограничения, предусмотренные постановлением Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен»?
Ответ: Не применяются.
В приведенной ситуации речь идет не о реализации товара, а о выполнении работ по договору подряда путем переработки материала заказчика. При этом исходный материал и изготовленные из него изделия являются разными товарами.
Если иное не предусмотрено договором, право собственности на новую движимую вещь, изготовленную лицом путем переработки не принадлежащих ему материалов, приобретает собственник материалов (п.1 ст.221 ГК). По договору подряда, заключенному на изготовление вещи, подрядчик передает права на нее заказчику (п.2 ст.657 ГК).
То есть переданный заказчиком материал и изготовленные из него изделия являются собственностью заказчика. Организация всего лишь выполняет для него работы по изготовлению этих изделий.
Если иное не предусмотрено договором, собственник материалов (заказчик), приобретший право собственности на изготовленную из них вещь, обязан возместить стоимость переработки лицу, осуществившему эту переработку (п.2 ст.221 ГК). Тарифы на выполняемые работы постановление № 125 не регулирует.
 
	[image: внимание]
	Обратите внимание!
Приобрести право собственности на новую вещь лицо, которое, действуя добросовестно, осуществило переработку материалов заказчика для себя, может в случае, если стоимость переработки существенно превышает стоимость материалов. В случае приобретения права собственности на новую вещь переработчиком он обязан возместить собственнику материалов (заказчику) их стоимость (пп.1, 2 ст.221 ГК).


 
Вопрос 11: Организация закупила строительный материал (плиту теплоизоляционную минераловатную) для использования при строительстве объекта. Часть данного материала не пригодилась. Решено продать его другой строительной организации.
Какой нормой законодательства нужно руководствоваться:
1) абз.3 п.23 постановления Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен», где сказано, что товары, приобретенные для собственного пользования, производства и (или) потребления юрлицами и ИП и не использованные на эти цели, могут реализовываться иным субъектам хозяйствования только на эти же цели по цене не выше цены приобретения. То есть продать материал без применения оптовой надбавки;
2) подп.1.4 п.1 постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен», которым предусмотрено применение оптовой надбавки в размере не выше 10 %?
Ответ: Следует руководствоваться подп.1.4 п.1 постановления № 125.
В приложении 1 к постановлению № 713 в разделе «Строительные материалы» (пп.254-266) плита теплоизоляционная из минеральной ваты не названа. Поэтому требования постановления № 713 к реализации данного материала не применяются.
Минеральная силикатная вата и аналогичные минеральные ваты (включая их смеси) в блоках, листах или рулонах (код 23.99.19.100 ОКРБ 007-2012 «Классификатор продукции по видам экономической деятельности», утв. постановлением Госстандарта от 28.12.2012 № 83) названы в перечне товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенном постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447. Поэтому при оптовой реализации такой теплоизоляционной плиты следует руководствоваться подп.1.4 п.1 постановления № 125. Применяется оптовая надбавка в размере не выше 10 %.
 
Вопрос 12: Организация сформировала прейскурант цен на строительные материалы с соблюдением требований постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен». В связи с увеличением затрат на производство этой продукции необходим пересчет в сторону увеличения цен.
Требуется ли согласование увеличения цен в Минстройархитектуры?
Ответ: Согласование повышения отпускных цен предусмотрено в отношении регулируемых потребительских товаров (п.2 постановления Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен»). Если производимые организацией строительные материалы упоминаются в пп.254-266 приложения 1 к постановлению № 713, то при повышении цен на них следует соблюдать установленный пп.2 и 4 постановления № 713 порядок согласования.
Если производимые организацией строительные материалы в пп.254-266 приложения 1 к постановлению № 713 не упоминаются, то согласовывать повышение цен на них не нужно, так как процедура такого согласования постановлением № 125 не предусмотрена. Однако в связи с тем, что отпускные цены на товары регулируются постановлением № 125, применять их можно после предоставления в информационно-справочную систему мониторинга цен на материалы для строительства ГИС «Госстройпортал» информации о ценах, включенных в прейскурант цен (п.14 Инструкции о порядке установления и применения регулируемых цен на товары, утв. постановлением № 125).
 
Вопрос 13: Юридическое лицо приобрело для собственного потребления или производства товар (строительный материал) по цене 21,20 руб. у оптовой организации, которая применила надбавку 6 % к цене производителя (20,00 руб.).
По какой максимальной цене юрлицо может перепродать этот строительный материал другому юрлицу? Или только по цене приобретения?
Ответ: Сначала нужно выяснить, каким НПА следует руководствоваться при установлении цены на этот товар.
Если товар упоминается в пп.254-266 приложения 1 к постановлению Совмина от 19.10.2022 № 713 и приобретен для собственного потребления или производства, то в случае, если этот товар не использован на указанные цели, он может быть продан иным субъектам хозяйствования только на эти же цели по цене не выше цены приобретения (абз.3 п.23 постановления № 713), даже если использованная оптовой организацией надбавка (6 %) ниже предельного максимального значения (30 %), указанного в пп.254-266 приложения 1 к постановлению № 713.
Реализация потребительских товаров, указанных в абз.3 п.23 постановления № 713, по ценам выше цены их приобретения и (или) на иные цели является нарушением установленного порядка установления и применения цен (ч.2 п.20 постановления № 713).
Если товар в пп.254-266 приложения 1 к постановлению № 713 не упоминается, но включен в перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенный постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447, то он может быть реализован дороже цены приобретения и максимальная цена реализации будет равна 22,00 руб. (20,00 + 20,00 × 10 %) в случае, если совокупная оптовая надбавка составит 10 % (подп.1.4 п.1 постановления Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен»). Исключение - лесо- и пиломатериалы, предназначенные для использования при строительстве жилых домов в сельской местности. В этом случае предельная максимальная оптовая надбавка не может превышать 5 % (абз.4 п.2 постановления № 125), а приобретенный строительный материал может быть перепродан другому юрлицу только ниже цены приобретения - за 21,00 руб. (20,00 + 20,00 × 5 %), то есть с убытком.
 
Вопрос 14: Строительная организация планирует импортировать металлоконструкции из России на территорию Беларуси. Цель - использование в строительстве объектов (по индивидуальным заказам), где импортер выступает в качестве генподрядчика.
Как сформировать цены на эти металлоконструкции?
Ответ: С применением надбавки импортера не выше 15 %.
Металлоконструкции включены в перечень товаров, производимых (ввозимых) и реализуемых на внутренний рынок юридическими лицами и индивидуальными предпринимателями и предназначенных для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, цены на которые регулируются Министерством архитектуры и строительства, определенный постановлением Совмина от 06.07.2022 № 447 (код 25.1 (за исключением 25.11.9, 25.12.9) ОКРБ 007-2012 «Классификатор продукции по видам экономической деятельности», утв. постановлением Госстандарта от 28.12.2012 № 83). В связи с этим при формировании цен на этот товар следует руководствоваться постановлением Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен».
При формировании цен на товары, ввозимые на внутренний рынок, предназначенные для использования при строительстве объектов, а также при производстве материалов для строительства, импортеры должны соблюдать предельную максимальную надбавку в размере 15 % к контрактной цене и расходам по импорту (таможенным пошлинам и сборам, страхованию груза, транспортным расходам) (подп.1.3 п.1 постановления № 125).
 
Вопрос 15: Организация производит обшивку (детали профильные из древесины). Цена на обшивку установлена в разрезе толщин, но в процессе изготовления образуется некондиция, которую по цене прейскуранта не продашь.
Как установить цену на некондиционную обшивку (вагонку), не нарушив правила ценообразования? Может ли организация в прейскурант без согласования добавить некондиционный товар с меньшей ценой? Или цены можно снижать только по Положению о скидках?
Ответ: Организация самостоятельно принимает решение.
Обшивки деревянные включены в п.265 перечня регулируемых потребительских товаров (приложение 1 к постановлению Совмина от 19.10.2022 № 713). Поэтому при формировании отпускных цен на них следует руководствоваться постановлением № 713.
Производители самостоятельно (с учетом конъюнктуры рынка) устанавливают отпускную цену на новый потребительский товар и не позднее чем за 5 рабочих дней до начала его реализации направляют уведомление об установлении отпускной цены на этот товар в государственные органы (организации), указанные в п.2 постановления № 713, по форме, приведенной в приложении к постановлению МАРТ от 29.12.2023 № 76.
Не требуется направлять указанное уведомление при установлении отпускной цены на новый потребительский товар с применением норматива рентабельности в размере не более 20 % (чч.1, 2 п.41 постановления № 713).
Некондиция может быть разной - от небольших отклонений от стандартной продукции (брак в виде незначительных сколов, изгибов и т. п.) до несоответствия по размерам, когда отдельные изделия не могут быть отнесены к выпускаемой продукции.
В каждом случае организация самостоятельно принимает решение о способе установления отпускной цены. На изделия с незначительным браком может быть сделана скидка по Положению о скидках, в котором предусмотрены условия предоставления скидки и ее размер. Какую-то некондицию целесообразно обозначить как отдельный товар, сформировав на него цену пониже (в случае применения рентабельности не выше 20 % согласование цены не требуется).
 
Вопрос 16: Может ли организация-производитель продать своим сотрудникам строительные материалы, цены на которые регулируются постановлением Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен», за полцены, установленной в прейскуранте для физлиц, с закреплением этой льготы в коллективном договоре?
Ответ: Постановление № 713 не регулирует предоставление скидок (снижение цен).
Если реализация продукции за полцены покрывает себестоимость этой продукции (не приводит к убыточной сделке), то такая льгота может быть закреплена в коллективном договоре по решению руководителя организации, уполномоченного на предоставление скидок в таких пределах.
Если же реализация продукции за полцены не покрывает расходы на ее изготовление (цена реализации оказывается ниже себестоимости), то предоставление работникам такой льготы возможно:
• в организациях частной формы собственности - с согласия общего собрания учредителей (участников) организации, так как распределение прибыли хозяйственного общества находится в исключительной компетенции указанного собрания (абз.6 ч.1 ст.34 Закона от 09.12.1992 № 2020-XII «О хозяйственных обществах»);
• в государственной организации или хозяйственном обществе с долей государства в уставном фонде - с учетом требований Положения о порядке реализации товаров (работ, услуг) по ценам (тарифам), определяемым с учетом конъюнктуры рынка, утв. постановлением Совмина от 11.02.2015 № 94.
 
Вопрос 17: Может ли организация-производитель выставить для реализации на торгах ОАО «Белорусская универсальная товарная биржа» (БУТБ) строительные материалы, цены на которые регулируются постановлением Совмина от 19.10.2022 № 713 «О системе регулирования цен» и постановлением Минстройархитектуры от 19.12.2023 № 125 «О порядке регулирования цен», по цене, в разы превышающей цену прейскуранта?
Ответ: Может, если заявленная на бирже цена согласована в порядке, изложенном в пп.2 и 4 постановления № 713.
При формировании цен (отпускных цен) на товары, реализуемые по сделкам, которые юрлица и ИП заключают на биржевых торгах БУТБ, ограничения, установленные постановлением № 125, не применяются (абз.5 ч.1 п.7 постановления № 125).
Однако в постановлении № 713 исключения для торгов на БУТБ не предусмотрены. Поэтому в случае повышения отпускных цен их следует согласовывать в порядке, изложенном в пп.2 и 4 постановления № 713.
При установлении отпускных цен на новый потребительский товар (в том числе выставляемый на биржевые торги) производитель должен не позднее чем за 5 рабочих дней до начала реализации этого товара (до начала торгов) направить уведомление об установлении отпускной цены на него в государственные органы (организации), указанные в п.2 постановления № 713, по форме, приведенной в приложении к постановлению МАРТ от 29.12.2023 № 76. Не требуется направлять названное уведомление, если отпускная цена на новый потребительский товар установлена с применением норматива рентабельности не более 20 % (чч.1, 2 п.41 постановления № 713).
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